
Feuille1

NOM MAISON D’ÉDITION PAYS TITRE(S) REPÉRÉ(S) NOM DU CONTACT PRÉNOM DU CONTACT
COORDONNÉES

 DU CONTACT
ACTIONS

Pallas editora Brésil El cabelo de Cora WARTH Mariana xxx.xxx@xxxxxx.xx

01/10 – envoi d'un email pour prise de rdv à Bologne

25/10 – relance par email

10/11 – envoi d'un email pour confirmer le rdv de 

Bologne

Ce tableau vous permet de suivre vos prospections d'achats de droits. Les premières colonnes permettent d'identifier le livre que vous avez repéré (nom de la maison d'édition, pays, titre du livre) ainsi que le contact 

associé à ce livre/cette maison d'édition (nom et coordonnées). Enfin, la dernière colonne permet de suivre les étapes de la prospection : il faut en effet noter chacune des étapes ici, avec précision et en les datant (envoi 

d'un email, relance, prise de rdv, envoi de livre, envoi d'un contrat, etc.). Cela vous permettra de savoir exactement où vous en êtes avec chaque personne, pour chaque projet et de minimiser les risques d'oubli ou de 

confusion.
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