
Feuille1

NOM MAISON D’ÉDITION A 

DÉMARCHER
PAYS

TITRE(S) A PRÉSENTER POUR 

CESSION DE DROITS
NOM DU CONTACT PRÉNOM DU CONTACT

COORDONNÉES

 DU CONTACT
ACTIONS

Ediciones Tecolote Mexique La formule magique Mr XX XX xxxx.xxxx@xxx.xx

01/11 – envoi d'un email pour prise de rdv à Bologne + 

envoi catalogue

01/12 – relance par email

27/12 – confirmation rdv Bologne

Ce tableau vous permet de suivre vos prospections de cessions de droits. Les premières colonnes permettent d'identifier la maison d'édition que vous avez repérée, le ou les titres que vous souhaitez lui soumettre pour la cession de droits 

(si vous jugez que certains de vos titres pourraient l'intéresser plus particulièrement dans votre catalogue) ainsi que le contact associé à ce livre/cette maison d'édition (nom et coordonnées). Enfin, la dernière colonne permet de suivre les 

étapes de la prospection : il faut en effet noter chacune des étapes ici, avec précision et en les datant (envoi d'un email, relance, prise de rdv, envoi de livre, envoi d'un contrat, etc.). Cela vous permettra de savoir exactement où vous en 

êtes avec chaque personne, pour chaque projet et de minimiser les risques d'oubli ou de confusion.

Page 1

mailto:xxxx.xxxx@xxx.xx

